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LinkedIn kaip pagrindinė priemonė sėkmingam 

buvimui internete 

 

„LinkedIn“ yra didžiausia pasaulyje profesionalių tinklų platforma, kurios tikslas – 

sujungti asmenis, įmones ir pramonės šakas, kad būtų skatinamas augimas, dalijamasi 

žiniomis ir skatinamas bendradarbiavimas. Skirtingai nei platformose, kuriose 

pagrindinis dėmesys skiriamas pramogoms, „LinkedIn“ akcentuoja profesinę sąveiką, 

siūlydama įrankius, kurie tinka įmonėms, įdarbintojams ir profesionalams, ieškantiems 

augimo galimybių. 

Įmonėms „LinkedIn“ yra skaitmeninis portfelis, kuriame jie gali parodyti savo patirtį, 

dalytis pasiekimais ir susisiekti su potencialiais klientais ar partneriais. Tokios funkcijos 

kaip „LinkedIn“ puslapiai, grupės ir reklamavimo parinktys suteikia patikimus įrankius, 

skirtus prekės ženklo kūrimui, tiksliniam informavimui ir potencialių klientų generavimui. 

Norint sukurti sėkmingą LinkedIn strategiją, reikia sukurti autentišką buvimą, dalytis 

nuosekliu ir vertingu turiniu ir aktyviai bendrauti su profesionalų bendruomene. 

Suderinus su verslo tikslais, „LinkedIn“ gali tapti pagrindiniu jūsų pramonės augimo ir 

įtakos varikliu. 

 

LinkedIn yra daugiau nei tinklo platforma; tai galingas įrankis kuriant valdžią, 

generuojant potencialius klientus ir skatinant profesinius ryšius. Veiksmingai 

išnaudodamos jo funkcijas, įmonės gali parodyti savo žinias, pritraukti talentus ir išlikti 

aktualios nuolat besikeičiančiame profesiniame pasaulyje. 

Institucijos steigimas: 

• Agerai prižiūrimas LinkedIn puslapis rodo profesionalumą ir pozicionuoja jūsų 

verslą kaip patikimą savo srities lyderį. 

• Įrašai, kuriuose dalijamasi įžvalgomis arba pabrėžiami etapai, pritraukia 

dėmesį ir sustiprina jūsų prekės ženklo patirtį. 

 

Apibrėžimas 

Kodėl tai svarbu? 
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Potencialių klientų generavimas ir partnerysčių kūrimas: 

• „LinkedIn“ išplėstinės paieškos filtrai ir taikymo parinktys leidžia įmonėms 

tiesiogiai susisiekti su sprendimus priimančiais asmenimis. 

• Bendradarbiavimas su kitomis įmonėmis ar influenceriais „LinkedIn“ plečia 

tinklus ir matomumą. 

Minties lyderystės demonstravimas: 

• Straipsnių publikavimas arba originalių tyrimų dalijimasis padeda įmonėms 

daryti įtaką pramonės pokalbiams. 

• Reguliarus turinio dalijimasis sukuria vertingos informacijos šaltinio reputaciją. 

Prasmingų ryšių kūrimas: 

• Bendravimas su bendraamžiais, partneriais ir klientais per asmeninius 

susirašinėjimus skatina stipresnius santykius. 

• Aktyvus dalyvavimas „LinkedIn“ grupėse padeda įmonėms įsitraukti į 

konkrečios pramonės šakos diskusijas. 

Talentų įdarbinimas: 

• „LinkedIn“ yra pagrindinė platforma, skirta identifikuoti, užmegzti ryšius ir 

samdyti aukščiausio lygio kandidatus, kurie atitinka įmonės kultūrą. 

Duomenimis pagrįstos strategijos: 

• „LinkedIn“ teikia metrikas, kurios padeda įmonėms patobulinti turinį, nustatyti 

auditorijos pageidavimus ir įvertinti poveikį. 

 

 Sukurkite tvirtą įmonės puslapį: 

• Naudokite profesionalų logotipą ir reklamjuostę, kuri reprezentuoja jūsų prekės 

ženklą. 

• Pridėkite įtikinamą šūkį, pabrėžiantį jūsų misiją ir vertybes. 

• Atnaujinkite savo puslapį su naujausiais pasiūlymais, renginiais ir įmonės 

naujienomis. 

Patarimai ir gudrybės 
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 Sukurkite turinio kalendorių: 

• Planuokite ir suplanuokite postus, kad užtikrintumėte nuoseklų dalyvavimą. 

• Įtraukite įvairių tipų turinį: pramonės įžvalgas, klientų atsiliepimus, istorijas 

užkulisiuose ir infografiką. 

 Skatinkite komandos įsitraukimą: 

• Įgalinkite darbuotojus dalytis įmonės žinutėmis, rašyti straipsnius ir autentiškai 
atstovauti verslui „LinkedIn“. 

 

 Naudokite vaizdo turinį: 

• Paskelbkite trumpus, įspūdingus vaizdo įrašus, kuriuose pristatomos produktų 

demonstracinės versijos, svarbiausi renginiai arba klientų sėkmės istorijos. 

• Naudokite „LinkedIn“ įkeltą vaizdo įrašą, kad padidintumėte pasiekiamumą ir 

įtraukimą. 

 Suasmeninkite prisijungimo užklausas: Rašykite pritaikytus pranešimus, kai 

bendraujate su potencialiais klientais, partneriais ar darbuotojais, kad 

užmegztumėte tvirtesnius santykius. 
 

 Strategiškai įtraukite grotažymes: Ištirkite populiarias žymas su grotelėmis savo 

pramonėje, kad įsitikintumėte, jog jūsų įrašai pasiekia tinkamą auditoriją. 

 Naudokite išplėstinę paiešką ir filtrus: Susiaurinkite paiešką pagal pramonės 

šaką, pareigas arba vietą, kad rastumėte tinkamiausius kontaktus. 

 

 
Turinio kūrimas ir valdymas 

• Turinio studija: Tvarkytiir suplanuokite „LinkedIn“ įrašus naudodami 

integruotą analizę. 

• Visme:Kurkite patrauklius vaizdinius, infografikus ir LinkedIn 

pristatymus. 

 
Reklama ir potencialių klientų generavimas 

• AdStage: įrankis, skirtas valdyti „LinkedIn“ skelbimus kartu su kitomis 

socialinės žiniasklaidos kampanijomis. 

Naudingi ištekliai ir įrankiai 

https://contentstudio.io/
https://www.visme.co/
https://www.adstage.io/
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• Dripify: automatizuokite „LinkedIn“ informavimo kampanijas ir generuokite 

tinkamus potencialius klientus. 

 
Našumo stebėjimas 

• Skydas: analizuokite asmeninius „LinkedIn“ profilius, kad gautumėte 

įtraukimo ir augimo metriką. 

• „HubSpot LinkedIn“ integracija: sinchronizuokite LinkedIn veiklą su 

CRM duomenimis, kad galėtumėte stebėti potencialių klientų 

generavimą. 

 
Profesinis tobulėjimas 

• „LinkedIn Career Explorer“.: Analizuoti karjeros galimybes ir 

darbuotojų įgūdžių spragas. 

• Coursera LinkedIn strategijos: Kursai orientuoti į LinkedIn įrankių ir 

strategijų įsisavinimą. 

 
Tinklo kūrimas 

• Eventbrite: atraskite tinklo renginius, susietus su „LinkedIn“, kad 

susitiktumėte su bendraamžiais asmeniškai arba internete. 

• Lygiuojamas: Tinklo įrankis, skirtas ryšiams tarp mažų įmonių kurti. 

 
Papildomi „LinkedIn“ įrankiai augimui 

• „LinkedIn“ pardavimo navigatorius:Pažangaus potencialių klientų 

generavimo ir tinklų su sprendimus priimančiais asmenimis įrankis. 

• Buferis:Suplanuokite ir analizuokite LinkedIn įrašus, kad padidintumėte 

įsitraukimą ir optimizuotumėte turinio strategiją. 

• Luša:Raskite „LinkedIn“ profilių kontaktinę informaciją, kad sukurtumėte 

tikslines informavimo kampanijas. 

• Zopto:Automatizuokite „LinkedIn“ potencialių klientų generavimą 

naudodami suasmenintus prisijungimo užklausas. 

 

https://dripify.io/
https://www.shieldapp.ai/
https://www.hubspot.com/products/linkedin
https://linkedin.github.io/career-explorer/
https://www.coursera.org/
https://www.eventbrite.com/
https://www.alignable.com/
https://www.linkedin.com/sales/
https://buffer.com/
https://www.lusha.com/
https://zopto.com/

